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Con operaciones en 20 países, Scalabl® es una empresa
global de formación y consultoría especializada en
emprendimientos e innovación disruptiva. Somos expertos
en crear modelos de negocio rentables, sostenibles y
escalables con riesgo reducido y sin inversión inicial.

Scalabl  Global.®

Estudiantes de todo el mundo se han graduado con éxito de nuestros cursos presenciales u online y se han
unido a la Comunidad Global de Scalabl®, una red de más de 2.000 emprendedores en más de 50 países.

Networking + aprendizaje
continuo son los pilares
de nuestra metodología.
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Contenido 
Teoría + práctica

de networking

Formato
100% online, a tu

ritmo | Clases
dinámicas en

video 

Duración
30 días de acceso

a la plataforma

Red de graduados
Práctica mensual
en vivo por Zoom

¿Por qué Networking?

CURSO DE NETWORKING 100% ONLINE
con Francisco Santolo

Nuestros logros dependen de los otros, quienes aprueban, validan,
colaboran, se oponen, generan las reglas, intercambian recursos o
nos enseñan lo necesario para alcanzarlos.

Somos, en esencia, seres culturales. Somos lo que aprendemos de
nuestras relaciones y del conocimiento de nuestros contemporáneos
y antepasados.

Nuestros sueños pueden ser simples de alcanzar para otras personas.
Sin saberlo, cada uno de nosotros tiene las llaves (recursos, talentos o
contactos) que habilitan los sueños de los demás.



¿Qué aprenderás?

¿Cómo afianzar y construir tu red? ¿Qué la hace poderosa?
¿Qué habilidades concretas necesitas desarrollar?
¿Qué pequeños cambios en tu manera de relacionarte pueden hacer una gran diferencia?
¿Qué herramientas concretas puedes utilizar para potenciar tus resultados?
¿Cómo relacionar el networking y tus objetivos personales? ¿Y el networking y los negocios?

Teoría & práctica para
potenciar tus resultados.

Inscríbete
ahora

Cómo generar nuevas relaciones: acercarte a nuevas
personas, abrir lazos, construir tu red.

Cómo mapear, afianzar y aprovechar tu red actual al
máximo.

Cómo nutrir esas relaciones, generar oportunidades,
aprender a dar, a pedir y saber recibir.
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Francisco Santolo, CEO de Scalabl, es economista y MBA con estudios en prestigiosas
universidades como Harvard, Stanford, Chicago Booth, Singularity, Kellogg y MIT. En 2017, la
revista Forbes lo reconoció como “el hacker de las startups”. 

Emprendedor serial desde muy joven, Francisco reunió más de diez años de experiencia en
negocios corporativos globales. Habiendo co-fundado más de 50 empresas, es consultor,
inversor ángel y profesor de Emprendimiento en el programa MBA de la Universidad del CEMA.
Fue seleccionado como orador principal en la Cumbre de la Alianza de Jóvenes Empresarios
del G20 y fue miembro del Board de TiE Hong Kong. Es miembro de la Junta Directiva de
ASAEDE, Asociación Argentina Española de Emprendedores, y del Consejo Empresarial del
Instituto de Innovación y Gestión del Cambio - Suiza.

En 2016, Francisco fundó Scalabl, una empresa global especializada en gestión empresarial,
innovación y formación, líder en emprendimiento disruptivo. Francisco lleva una vida de
nómade digital y viaja por el mundo proporcionando formación empresarial y servicios de
consultoría a emprendedores y clientes corporativos, mientras fomenta el crecimiento de la
Comunidad Global Scalabl, una red horizontal de más de 2.000 emprendedores, propietarios y
profesionales de negocios en 50+ países y en casi todas las industrias.

El profesor.
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https://www.instagram.com/franciscosantolo
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EL SECRETO DE
NUESTROS LOGROS

NETWORKING 
& NEGOCIOS

EL PODER DEL
NETWORKING

Programa.

¿Dónde reside el poder de
conseguir lo que te propones?
Joseph Henrich: cultura y el cerebro
colectivo como propulsor de la
evolución de la especie humana.
La esencia de lograr algo
¿Qué motiva nuestros logros?
Hacer posible a través del
networking.

Características principales de un
negocio: modelo, valor, mapa de
actores.
Emprendimientos y Networking
Ori Brafman: la araña y la estrella
de mar sobre la potencia de las
redes horizontales.

Brian Uzzi & Shannon Dunlap:
Cómo construir tu red. El artículo
fundacional.
Beneficios de una red activa y
diversa: acceso a información
privada, habilidades y poder. 
3 principios clave para evitar o
perseguir: auto-similitud,
proximidad y actividades
compartidas.
Givers, matchers y takers: los tipos
de Adam Grant.
Relaciones transaccionales, no
transaccionales y dar primero.N
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Francisco Santolo
Profesor del curso

¿Este curso es
para ti?

Contacta con Fran

PROPÓSITO Y
ESTRATEGIA

NOSCE TE
IPSUM

Dinámica
MAPEA, NUTRE Y HAZ

CRECER TU RED

VALORES & HABILIDADES
A DESARROLLAR

El propósito como norte y eje de tu
estrategia de networking.
Herramientas prácticas para
profundizar en tus objetivos
Estrategia: cómo alcanzar nuestros
objetivos con el poder de nuestra
red
¿Enfoque Directivo o No Directivo?

Herramientas para mapear y
diagnosticar la salud de tu red: Brian
Uzzi + Claudina Restaino (vínculos
nutritivos: aprendizaje, confianza,
influencia, difusión y diversión).
Técnicas para incrementar el capital
social de tu red de a 1 café por día.

Identifica tus habilidades, recursos
y limitaciones.
¿Cómo puedes ayudar a los otros?
¿Qué tienes para dar?
¿En qué neccesitas ayuda? ¿Qué
puedes pedir?

Networking y escucha activa.
Curiosidad, apertura, diversidad,
respeto, vulnerabilidad.
Estar presente y disponible para
los otros y dar primero.
Aprendizaje en la humildad vs. la
trampa del ego.
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Visita nuestro canal de
videos y escucha lo que

tienen para decir.

Los graduados de nuestros cursos
son nuestros mejores promotores:
nuestro éxito es su éxito, y su pasión
alimenta nuestra comunidad global.
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Contacta con Fran

Francisco Santolo
Profesor del curso

¿Este curso es
para ti?

Inscríbete ahora para la próxima
sesión del Curso de Networking
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